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1  Общие положения                                                     
1.1 Назначение и область применения ООП бакалавриата, реализуемая  Новгородским государственным университетом имени Ярослава Мудрого по направлению подготовки 100700 Торговое дело    
Данная ООП  представляет собой систему документов, разработанную и утвержденную в НовГУ с учетом потребностей регионального рынка труда на основе федерального государственного образовательного стандарта высшего профессионального образования по указанному направлению подготовки, а также с учетом рекомендованной примерной основной образовательной программы. 
ООП регламентирует цели, ожидаемые результаты, содержание, условия и технологии реализации образовательного процесса, оценку качества подготовки выпускника по данному направлению подготовки и включает в себя:  учебный план, рабочие программы учебных курсов, предметов, дисциплин (модулей) и другие материалы, обеспечивающие качество подготовки обучающихся, а также программы учебной и производственной практики, календарный учебный график и методические материалы, обеспечивающие реализацию соответствующей образовательной технологии.
Право на реализацию ООП НовГУ имеет только при наличии соответствующей лицензии, выданной уполномоченным органом исполнительной власти.

Основными пользователями ООП являются: руководство, профессорско-преподавательский состав и студенты НовГУ; государственные аттестационные и экзаменационные комиссии; объединения специалистов и работодателей в соответствующей сфере профессиональной деятельности; уполномоченные государственные органы исполнительной власти, осуществляющие аккредитацию и контроль качества в системе высшего профессионального образования.

1.2 Нормативно-правовая база для разработки ООП  бакалавриата по направлению подготовки 100700 Торговое дело 
 Нормативную правовую базу разработки ООП бакалавриата составляют:

1 Федеральные законы Российской Федерации: «Об образовании» (от 10 июля 1992 г. №3266-1) и «О высшем и послевузовском профессиональном образовании» (от 22 августа 1996 г. №125-ФЗ);
2 Типовое положение об образовательном учреждении высшего профессионального образования (высшем учебном заведении), утвержденное постановлением Правительства Российской Федерации от 14 февраля 2008 г. №71 (далее – Типовое положение о вузе);
3 Федеральный государственный образовательный стандарт по направлению подготовки 1001700 Торговое дело (бакалавриат), утвержденный приказом Министерства образования и науки Российской Федерации от «22» декабря 2009 г. № 787;
4 Нормативно-методические документы Минобрнауки России;
5 Примерная основная образовательная программа (ПрООП ВПО) по направлению подготовки,       примерный учебный план по направлению подготовки, утвержденный ректором Российского государственного университета от 26 мая 2010 года http://rsute.ru/umo/DocLib3/Forms/AllItems.aspx?RootFolder=%2fumo%2f (носит рекомендательный характер);
6 Устав Новгородского государственного университета имени Ярослава Мудрого;

7 Документированная процедура «Проектирование и разработка основных образовательных программ» (СМК ДП 7.3-2.07-10);

8 Положение «Об обучении студентов по балльно-рейтинговой системе» №42
от 27.09.2011 http://www.novsu.ru/doc/official/;

9 Положение НовГУ «О порядке проведения практики студентов, обучающихся по направлениям подготовки (специальностям) высшего профессионального образования» № 36 27.09.2011;

10 Положение «Об аттестации студентов» № 56 от 27.09.2011;
11 Положение НовГУ «Об итоговой государственной аттестации выпускников, завершивших обучение по ООП ВПО» №57 от 27.09.2011;
12 Положение «Об основной образовательной программе специальностей (направлений подготовки) высшего профессионального образования» №29 от 27.09.2011 http://www.novsu.ru/file/812001.
1.3   Общая характеристика ООП направления                                                        

1.3.1  Миссия, цели и задачи ООП ВПО бакалавриата по направлению подготовки 100700 Торговое дело.
Миссия ООП – подготовка кадров для Новгородского региона в духе  возрождения лучших традиций российской торговли и коммерции.
Цель ООП – удовлетворение потребностей личности в интеллектуальном, культурном и нравственном развитии посредством получения высшего профессионального образования в области торгового дела.

Поставленная цель реализуется выполнением задач обучения, воспитания и развития.

Задачи обучения связаны с подготовкой квалифицированного специалиста торгового дела, который должен:
- осознать личностную и социальную значимость своей профессии;
- знать основные закономерности развития экономики;
- владеть системой знаний и представлений об организации, управлении и проектировании процессов в области коммерческой деятельности, маркетинга, торговой рекламы, логистики в торговле, товароведения и экспертизы товаров, материально-технического снабжения и сбыта, торгово-посреднической деятельности;
- владеть знаниями  о товарах потребительского назначения, услугах по торговому, логистическому и рекламному обслуживанию покупателей, коммерческих, товароведных, торгово-технологических, маркетинговых, логистических процессах, выявляемых и формируемых потребностях, средствах рекламы, методах и средствах испытания и контроля качества товаров, материальных потоках, логистических цепях и системах;
- иметь системное представление о деятельности специалиста в области торгового дела в коммерческих и некоммерческих предприятиях различных организационно-правовых форм и направлений деятельности;
- знать методы, приемы и современные технологии торгово-технологической деятельности, уметь использовать их в своей профессиональной деятельности, владеть умениями организационно-управленческой, логистической, научно-исследовательской и проектной работы.
Задачи воспитания связаны с подготовкой квалифицированного специалиста торгового дела, который должен:

- усвоить этические нормы деловых отношений;
- обладать готовностью к выполнению гражданского и патриотического долга;
- быть коммуникативным, толерантным и честным; 
- проявлять организованность, трудолюбие, исполнительскую дисциплину;
- обладать высокой мотивацией к выполнению профессиональной деятельности
- осознавать здоровье как ценность; вести здоровый образ жизни, обеспечивать безопасности жизнедеятельности, обладать готовностью к достижению должного уровня физической подготовленности.

Задачи развития связаны с подготовкой квалифицированного специалиста торгового дела, который:

- способен применять основные законы социальных, гуманитарных, экономических и естественных наук в профессиональной деятельности, а также методы математического анализа и моделирования, теоретического и экспериментального исследования; владением математическим аппаратом при решении профессиональных проблем;
 - владеет системой знаний и умений по повышению качества торгового обслуживания потребителей;

- способен прогнозировать бизнес-процессы и оценивать их эффективность;

- способен к анализу и оценке профессиональной деятельности (коммерческой, или маркетинговой, или рекламной, или логистической или товароведной) для разработки стратегии организации (предприятия);

- способен в условиях развития науки и изменяющийся экономической ситуации к пересмотру собственных позиций, выбору новых форм и методов работы;

- способен к научно-исследовательской работе: организация, проведение маркетинговых исследований и оценка их эффективности; проведение научных исследований по отдельным разделам тем (этапам, заданиям) в соответствии с утвержденными методиками; участие в разработке инновационных методов, средств и технологий осуществления профессиональной деятельности (коммерческой, или маркетинговой, или рекламной, или логистической, или товароведной);

- обладает организационно-управленческими умениями, умениями, необходимыми для работы в коллективе и самостоятельно, способностью принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях, стремлением к самоанализу и саморазвитию, повышению квалификации;
- способен к проектной деятельности: разработка проектов торгово-технологических и логистических процессов и систем в области коммерции с использованием информационных технологий; участие в реализации проектов в области коммерции, маркетинга, рекламы, логистики и товароведения; проектирование размещения торговых организаций;
- способен к самоанализу и саморазвитию;

- подготовлен к работе в различных отраслях сферы товародвижения.

1.3.2   Срок освоения ООП ВПО бакалавриат  по направлению 100700 Торговое дело
Срок освоения ООП для очной формы обучения в соответствии с ФГОС ВПО по данному направлению составляет 4 года. Основная квалификация – «Бакалавр торгового дела».
1.3.3   Трудоемкость ООП ВПО бакалавриат по направлению 100700 Торговое дело
Трудоемкость освоения студентом ООП за весь период обучения в соответствии с ФГОС ВПО по данному направлению составляет 240 зачетных единиц и включает все виды аудиторной и самостоятельной работы студента, практики и время, отводимое на контроль качества освоения студентом ООП.
1.4    Требования к абитуриенту
Абитуриент должен иметь документ государственного образца о среднем (полном) общем образовании или среднем профессиональном образовании.
 2  Компетентностная модель выпускника  НовГУ бакалавриата по направлению подготовки  100700 Торговое дело
Результаты освоения ООП ВПО определяются приобретаемыми выпускником компетенциями, т.е. его способностью применять знания, умения и личные качества в соответствии с задачами профессиональной деятельности.
Компетенции выпускника по направлению подготовки бакалавров непосредственно связаны с областью, объектами, видами и задачами профессиональной деятельности выпускника.
2.1    Характеристика профессиональной деятельности выпускника

Область профессиональной деятельности выпускника включает: организацию, управление и проектирование процессов в области коммерческой деятельности, маркетинга, торговой рекламы, логистики в торговле, товароведения и экспертизы товаров, материально-технического снабжения и сбыта, торгово-посреднической деятельности. Выпускник может осуществлять свою профессиональную деятельность во всех типах организаций и учреждений, как государственных и общественных, так и коммерческих, действующих в сфере торговли, промышленности, а также других отраслях экономики.
Объектами профессиональной деятельности выпускника являются: товары потребительского и производственного назначения, услуги по торговому, логистическому и рекламному обслуживанию покупателей, коммерческие, товароведные, торгово-технологические, маркетинговые, логистические процессы, выявляемые и формируемые потребности, средства рекламы, методы и средства испытания и контроля качества товаров, материальные потоки, логистические цепи и системы.
Виды профессиональной деятельности выпускника: 
· базовый уровень: торгово-технологическая, организационно-управленческая;
· пороговый уровень: логистическая, научно-исследовательская, проектная.
Бакалавр по направлению подготовки 100700 Торговое дело должен решать следующие профессиональные задачи в соответствии с видами профессиональной деятельности:

торгово-технологическая деятельность:

уметь выявлять, формировать и удовлетворять потребностей;

быть готовым к разработке и внедрению комплекса интегрированных маркетинговых коммуникаций, в том числе с использованием рекламы;

организовывать и эффективно осуществлять контроль качества товаров и услуг;

уметь организовывать и осуществлять приемку товаров по количеству и качеству;

проводить оценку качества товаров и анализ ее результатов;

управлять товародвижением, его учетом и оптимизацией, минимизацией потерь товаров, затрат материальных и трудовых ресурсов;

знать роль рекламы в торгово-технологической деятельности, уметь выбирать и разрабатывать средства рекламы товаров для продвижения их на рынке;

быть готовым к участию в работе по организации и осуществлению торгово-технологических процессов на предприятии;

уметь регулировать процессы хранения товаров, проводить инвентаризации, определять, дифференцировать и списывать потери;

организационно-управленческая деятельность:

уметь собирать, хранить, обрабатывать, анализировать и оценивать информацию, необходимую для организации и управления коммерческой, маркетинговой, рекламной, логистической и товароведной деятельностью;

изучать и прогнозировать спроса с учетом требований потребителей на определенных сегментах рынка;

уметь идентифицировать товары, выявлять и предупреждать их фальсификацию;

уметь составлять документацию в области профессиональной деятельности (коммерческой, или маркетинговой, или рекламной, или логистической, или товароведной) и проверять правильность ее оформления;

соблюдать действующее законодательство и требования нормативных документов, а также требования, установленные техническими регламентами, стандартами, положениями договоров;

выбирать деловых партнеров с учетом определенных критериев, проводить деловые переговоры, заключать договоры на взаимовыгодной основе и контролировать выполнение договоров;

управлять ассортиментом и качеством товаров и услуг;

уметь выбирать и реализовывать стратегии ценообразования;

организовывать и планировать материально-техническое обеспечение предприятия, закупки и продажи (сбыт) товаров;

быть способным повышать качество торгового обслуживания потребителей;

уметь управлять товарными запасами и их оптимизировать;

уметь управлять персоналом;

анализировать и оценивать профессиональную деятельность (коммерческую, или маркетинговую, или рекламную, или логистическую или товароведную) для разработки стратегии организации (предприятия);

организовывать и осуществлять профессиональную деятельность (коммерческую, или маркетинговую, или логистическую, или рекламную, или товароведную);

логистическая деятельность:

иметь представление о критериях  выбора или формировании логистических цепей в торговле;

иметь представление о разработке логистических схем в торговле и управлении логистическими процессами;

научно-исследовательская деятельность:

уметь организовывать, проводить маркетинговые исследования и оценивать их эффективность;

проводить научные исследования по отдельным разделам тем (этапам, заданиям) в соответствии с утвержденными методиками;

иметь представление о разработке инновационных методов, средств и технологий осуществления профессиональной деятельности (коммерческой, или маркетинговой, или рекламной, или логистической, или товароведной);

проектная деятельность:

иметь представление о разработке проектов торгово-технологических и логистических процессов и систем в области коммерции, или маркетинга, или рекламы, или логистики, или товароведения с использованием информационных технологий;

быть готовым к участию в реализации проектов в области коммерции, маркетинга, рекламы, логистики и товароведения;

уметь проектировать размещения торговых организаций.
 
2.2    Общекультурные компетенции выпускника
В результате освоения данной ООП ВПО выпускник должен обладать следующими общекультурными компетенциями (ОК): 
владением культурой мышления, способностью к обобщению, анализу, восприятию информации, постановке цели и выбору путей ее достижения (ОК-1);

умением логически верно, аргументировано и ясно строить устную и письменную речь, способностью свободно владеть литературной и деловой письменной и устной речью на русском языке, навыками публичной и научной речи; создавать и редактировать тексты профессионального назначения, анализировать логику рассуждений и высказываний (ОК-2);

готовностью к кооперации с коллегами, работе в коллективе, способностью работать в команде и самостоятельно, а также быть коммуникативным, толерантным и честным; способностью проявлять организованность, трудолюбие, исполнительскую дисциплину (ОК-3);

способностью находить организационно-управленческие решения в нестандартных ситуациях, самостоятельно принимать решения и готовностью нести за них ответственность      (ОК-4);

готовностью к выполнению гражданского долга и проявлению патриотизма (ОК-5);

стремлением к саморазвитию, повышению своей квалификации и мастерства, умением критически оценивать свои достоинства и недостатки, способностью намечать пути и выбирать средства развития своих достоинств и устранения недостатков (ОК-6);

способностью осознавать социальную значимость своей будущей профессии, обладанием высокой мотивацией к выполнению профессиональной деятельности, способностью анализировать социально-значимые проблемы и процессы (ОК-7);

осознанием сущности и значением информации в развитии современного общества; владением основными методами и средствами получения, хранения, переработки информации; навыками работы с компьютером как средством управления информацией (ОК-8);

владением одним из иностранных языков на уровне не ниже разговорного (ОК-9);

способностью анализировать исторические факты, философские проблемы (ОК-10);

готовностью применять экономические законы и теории, определять экономические показатели (ОК-11);

способностью применять природоохранные мероприятия и ресурсосберегающие технологии, умением реализовать экологические принципы рационального использования природных ресурсов и охраны окружающей среды (ОК-12);

владением основными методами защиты производственного персонала и населения от возможных последствий аварий, катастроф, стихийных бедствий (ОК-13);

способностью вести здоровый образ жизни, обеспечивать безопасность жизнедеятельности, владением средствами самостоятельного, методически правильного использования методов физического воспитания и укрепления здоровья; готовностью к достижению должного уровня физической подготовленности для обеспечения полноценной социальной и профессиональной деятельности (ОК-14).

2.3    Профессиональные компетенции выпускника
В результате освоения данной ООП ВПО выпускник должен обладать следующими профессиональными компетенциями (ПК): 
способностью применять основные законы социальных, гуманитарных, экономических и естественных наук в профессиональной деятельности, а также методы математического анализа и моделирования, теоретического и экспериментального исследования; владением математическим аппаратом при решении профессиональных проблем (ПК-1);

умением пользоваться нормативными документами в своей профессиональной деятельности, готовностью к соблюдению действующего законодательства и требований нормативных документов (ПК-2);

торгово-технологическая деятельность:

способностью управлять ассортиментом и качеством товаров и услуг, оценивать их качество, диагностировать дефекты, обеспечивать необходимый уровень качества товаров и их сохранение, эффективно осуществлять контроль качества товаров и услуг, приемку и учет товаров по количеству и качеству (ПК-3);

способностью прогнозировать бизнес-процессы и оценивать их эффективность (ПК-4);

способностью осуществлять управление торгово-технологическими процессами на предприятии, регулировать процессы хранения, проводить инвентаризацию, определять и минимизировать затраты материальных и трудовых ресурсов, а также учитывать и списывать потери (ПК-5);

готовностью к выявлению и удовлетворению потребностей покупателей товаров, их формированию с помощью маркетинговых коммуникаций, способностью изучать и прогнозировать спрос потребителей, анализировать маркетинговую информацию, конъюнктуру товарного рынка (ПК-6);

способностью идентифицировать товары для выявления и предупреждения их фальсификации (ПК-7);

организационно-управленческая деятельность:

способностью управлять персоналом организации (предприятия), готовностью к организационно-управленческой работе с малыми коллективами (ПК-8);

способностью распознавать и оценивать опасности разных видов с учетом общепринятых критериев (ПК-9);

способностью выбирать деловых партнеров, проводить с ними деловые переговоры, заключать договора и контролировать их выполнение (ПК-10);

способностью осуществлять сбор, хранение, обработку и оценку информации, необходимой для организации и управления профессиональной деятельностью (коммерческой, или маркетинговой, или рекламной, или логистической, или товароведной) (ПК-11);

готовностью работать с технической документацией, необходимой для профессиональной деятельности (коммерческой, или маркетинговой, или рекламной, или логистической, или товароведной) и проверять правильность ее оформления (ПК-12);

способностью обеспечивать материально-техническое снабжение предприятия, закупки и продажу (сбыт) товаров, управлять товарными запасами (ПК-13);

готовностью анализировать, оценивать и разрабатывать стратегии организации (ПК-14);

логистическая деятельность:

готовностью участвовать в выборе и формировании логистических цепей и схем в торговых организациях, способностью управлять логистическими процессами и изыскивать оптимальные логистические системы (ПК-15);

научно-исследовательская деятельность:

способностью проводить научные, в том числе маркетинговые, исследования в профессиональной деятельности (ПК-16);

способностью участвовать в разработке инновационных методов, средств и технологий в области профессиональной деятельности (коммерческой, или маркетинговой, или рекламной, или логистической, или товароведной) (ПК-17);

проектная деятельность:

способностью разрабатывать проекты профессиональной деятельности (торгово-технологические, и/или маркетинговые, и/или рекламные, и/или логистические процессы) с использованием информационных технологий (ПК-18);

готовностью участвовать в реализации проектов в области профессиональной деятельности (коммерческой, или маркетинговой, или рекламной, или логистической, или товароведной) (ПК-19).

3 Документы, регламентирующие содержание и организацию    образовательного процесса при реализации ООП бакалавриата по направлению подготовки 100700 Торговое дело
В соответствии с п.39 Типового положения о вузе и ФГОС ВПО бакалавриата по соответствующему направлению подготовки содержание и организация образовательного процесса, при реализации данной ООП, регламентируется учебным планом бакалавра с учетом его профиля; рабочими программами учебных курсов, предметов, дисциплин (модулей); материалами, обеспечивающими качество подготовки и воспитания обучающихся; программами учебных и производственных практик, годовым календарным учебным графиком, а также методическими материалами, обеспечивающими реализацию соответствующих образовательных технологий.

3.1 Календарный учебный график
График учебного процесса устанавливает последовательность и продолжительность теоретического обучения, экзаменационных сессий, практик, итоговой государственной аттестации и каникул студентов. В соответствии с положением НовГУ «Об обучении студентов по балльно-рейтинговой системе» устанавливаются основные параметры учебного графика:

- учебный год длится с 1сентября по 31 августа (включая каникулы) и делится на два семестра;

- осенний семестр длится 23 недели, из них: теоретическое обучение и практики – 18 недель; экзаменационная сессия – 3 недели; каникулы – 2 недели;

- весенний семестр длится 29 недель, из них: теоретическое обучение, практики и итоговая аттестация (в восьмом семестре) – 18 недель, экзаменационная сессия – 3 недели, летние каникулы – 8 недель;

- на 1-3 курсах период теоретического обучения (включая практики) в каждом семестре делится на два календарных модуля (цикла) по 9 недель каждый. По завершении каждого цикла проводится рубежная аттестация студентов;

- трудоемкость учебного года – 60 зачетных единиц, семестра - 30 зачетных единиц;

- периоды экзаменационных сессий учитываются как время самостоятельной работы студентов;

- практики студентов и подготовка выпускной квалификационной работы проводятся как в сосредоточенном, так и в распределенном режимах в пределах нормативной трудоемкости недели (54 академических часа).

Учебный график составляется на основе типового учебного графика с учетом сроков и продолжительности практик студентов и итоговой государственной аттестации выпускников по направлению подготовки 100700 Торговое дело.

3.2 Учебный план подготовки бакалавра по направлению 100700 Торговое дело
Учебный план направления подготовки является основным документом, регламентирующим учебный процесс. По направлению 100700 Торговое дело составляются три формы учебных планов: базовые учебные планы – на полный нормативный срок обучения; рабочие учебные планы – на конкретный учебный год, являются типовыми для студентов, по ним рассчитывается учебная нагрузка кафедр; индивидуальные рабочие учебные планы студентов, определяющие образовательную траекторию каждого студента.
Базовый учебный план отображает логическую последовательность освоения циклов и разделов ООП (дисциплин, практик), обеспечивающих формирование компетенций.  Указана общая трудоемкость дисциплин, практик в зачетных единицах, а также их общая и аудиторная трудоемкость в часах. В базовой части учебного цикла по направлению 100700 Торговое дело указан перечень базовых дисциплин в соответствии с требованиями ФГОС ВПО.

Базовая часть учебного цикла ФГОС ООП по направлению 100700 торговое дело включает следующие дисциплины:
Гуманитарный, социальный и экономический цикл
· История

· Философия

· Иностранный язык

· Русский язык и культура речи
· Экономическая теория

· Правоведение

 Математический и естественнонаучный цикл
· Математика

· Информатика

· Экология
Профессиональный цикл
· Экономика организации
· Статистика

· Статистика рынка товаров и услуг

· Бухгалтерский учет

· Маркетинг

· Коммерческая деятельность

· Стандартизация, метрология, подтверждение соответствия

· Теоретические основы товароведения

· Логистика

· Менеджмент

· Правовое регулирование профессиональной деятельности

· Рекламная деятельность

· Организация, технология и проектирование предприятий

· Информационные технологии в профессиональной деятельности

· Безопасность жизнедеятельности

В результате изучения базовой части гуманитарного, социального и экономического цикла студент должен

знать:

- основные исторические этапы развития Российского государства;
-место и роль философии в общественной жизни

- мировоззренческие социально и личностно значимые философские проблемы

- грамматику и орфографию иностранного языка

- грамматику и орфографию русского языка

- основные экономические понятия, законы и теории, показатели их классификации и способы определения;
уметь:

- анализировать исторические факты, выражать и обосновывать свою позицию по отношению к историческому прошлому

- понимать и анализировать философские проблемы

- читать, переводить со словарем, говорить на иностранном языке
- читать и грамотно писать

- применять экономические термины, законы и теории, определять экономические показатели;
владеть:

-методами изучения истории

- навыками чтения, перевода и разговорного иностранного языка

- навыками осознанного чтения

- методами экономической теории, умениями расчета экономических показателей.

В результате изучения базовой части математического и естественнонаучного цикла студент должен

знать:

- аналитическую геометрию и линейную алгебру, теорию вероятностей и статистические методы обработки экспериментальных данных

- общую характеристику процессов сбора, передачи, обработки и накопления информации

- средства их реализации, программное обеспечение и технологии программирования

- глобальные проблемы окружающей среды, экологические принципы рационального использования природных ресурсов и охраны природы

Уметь:

- производить расчеты математических величин, применять статистические методы обработки экспериментальных данных

- уметь осуществлять процессы сбора, передачи, обработки и накопления информации, пользоваться локальными и глобальными сетями электронно-вычислительных машин
- применять природоохранные мероприятия и ресурсосберегающие технологии

Владеть:

- методами математического анализа и моделирования, математическим аппаратом при решении профессиональных проблем

- средствами реализации информационных процессов

- экономическими методами регулирования природопользования.

В результате изучения базовой части профессионального цикла студент должен

знать:

- организационно-правовые формы предприятий, их ресурсы, экономические показатели деятельности предприятий, анализ и оценку эффективности финансово-хозяйственной организации (предприятия)

- общую теорию статистики, статистические методы оценки и прогнозирования коммерческой, маркетинговой, товароведной, логистической и рекламной деятельности, статистические методы оценки и прогнозирования этих видов деятельности

- сущность и методы бухгалтерского учета, основы его организации, учетную политику организации, бухгалтерский учет расчетов, основных средств, нематериальных активов и других объектов, бухгалтерскую отчетность и ее международные стандарты, автоматизацию бухгалтерского учета
- цели, принципы, функции, сферы применения, объекты, средства и методы маркетинга, маркетинговую среду и ее анализ, маркетинговые исследования, организацию деятельности маркетинговых служб

- основные понятия, цели, принципы, сферы применения, объекты, субъекты, методологические основы коммерческой деятельности, ее составляющие элементы, договоры в коммерческой деятельности, ее государственное регулирование и контроль

- цели, принципы сферы применения, объекты, субъекты, средства, методы, нормативно-правовую базу, стандартизации, метрологии, деятельности по оценке и подтверждению соответствия

- основные понятия, цели, принципы, объекты, методы товароведения, ассортиментные, квалиметрические, количественные характеристики товаров, классификацию укрупненного ассортимента потребительских товаров; факторы, их обеспечивающие

- виды товарных потерь, причины возникновения, порядок списания, меры предупреждения и сокращения

- виды, формы, средства товарной информации, ее правовую базу

- концепции, методы и функции логистики; контроль и управление в логистике, особенности логистики в торговле

- сущность и содержание, основные принципы, функции,  методы менеджмента; миссии организаций, цели и стратегии управления; управление персоналом

- цели, объекты, субъекты профессиональной деятельности, договоры в профессиональной деятельности, внедоговорные обязательства, правовую охрану собственности и правовую защиту интересов субъектов профессиональной деятельности, ее государственное регулирование и контроль

- цели, объекты, субъекты, сферу применения, правовое регулирование рекламной деятельности; виды и формы рекламы, рекламный процесс, организация рекламных кампаний и акций, оценка их эффективности

- виды, типы, функции торговых предприятий и управление торгово-технологическим процессом, организацию труда и управление на предприятиях, принципы, нормы и методы проектирования торговых предприятий, охрану труда персонала
- основные понятия, цели, классификацию информационных технологий и характеристику отдельных видов, интеграцию информационных технологий в коммерческой, маркетинговой, логистической, рекламной и товароведной деятельности, электронно-платежные системы
- основы безопасности жизнедеятельности

- виды опасностей, способных причинить вред человеку, и критерии их оценки

уметь:

- определять ресурсы предприятия, экономические показатели его деятельности

- применять статистические методы оценки и прогнозирования коммерческой, маркетинговой, логистической, товароведной и рекламной деятельности

- проводить учет товаров и материальных ценностей;  оценивать и анализировать финансовые возможности предприятий
- выявлять, формировать и удовлетворять потребности, применять средства и методы маркетинга, анализировать маркетинговую среду организации и конъюнктуру рынка

 - выбирать поставщиков и торговых посредников, заключать договоры и контролировать их соблюдение, осуществлять анализ, планирование, организацию, учет и контроль коммерческой деятельности, прогнозировать  ее результаты

- применять действующее законодательство в профессиональной деятельности бакалавров коммерции, маркетинга, рекламы, логистики и товароведения

- ориентировать в вопросах управления предприятием; его материальными ресурсами, финансами, персоналом

- формировать ассортимент, оценивать качество, учитывать формирующие и регулировать сохраняющие товары факторы, получать товарную информацию об основополагающих характеристиках товара из маркировки и товарно-сопроводительных документов

- применять техническое и метрологическое законодательство, работать с нормативными документами, распознавать формы подтверждения соответствия, различать международные и национальные единицы измерения
- составлять рекламные сообщения, выбирать носители рекламы с учетом финансовых возможностей организации и целесообразности, организовывать рекламные акции; оценивать их эффективность

- выбирать логистические цепи и схемы; управлять логистическими процессами компании

 - применять методы сбора, хранения, обработки анализа информации для организации и управления коммерческой, маркетинговой, логистической, товароведной и рекламной деятельностью

- использовать информационные компьютерные технологии в профессиональной деятельности

- действовать в экстремальных и чрезвычайных ситуациях, применять основные способы выживания

Владеть:

- аналитическими методами для оценки эффективности коммерческой, товароведной, маркетинговой, логистической и рекламной деятельности на предприятиях

- методами и средствами выявления и формирования спроса потребителей; сбора, обработки и анализа маркетинговой информации; умением проводить маркетинговые исследования
- методами и средствами управления логистическими процессами

- умением и навыками документационного и информационного обеспечения коммерческой, маркетинговой, логистической, товароведной и рекламной деятельности организации

- навыками и способами оказания первой медицинской помощи в экстремальных ситуациях; навыками принятия оптимальных решений, минимизирующих негативное воздействие результатов человеческой деятельности на окружающую среду

- опыт работы с действующими федеральными законами, нормативными и техническими документами, необходимыми для осуществления профессиональной деятельности

- умениями вести деловые переговоры

- осуществлять выбор каналов распределения, поставщиков и торговых посредников, заключать договоры и контролировать их исполнение

- навыками работы с товарами разного назначения, а также с нормативными и техническими документами по оценке и подтверждению соответствия обязательным требованиям

-  умениями применять принципы и методы менеджмента в профессиональной деятельности.

Вариативная часть учебного цикла ФГОС ООП по направлению 100700 Торговое дело включает следующие дисциплины: 
Гуманитарный, социальный и экономический цикл
· Культурология
· Прикладная социология

· Иностранный язык в сфере профессиональной коммуникации

· История экономических учений

· Мировая экономика

· Основы социального государства

· История торгового дела

Математический и естественнонаучный цикл
· Экология

· Материаловедение
· Товарная информация
· Микробиология, санитария и гигиена
Профессиональный цикл
· Организация торговой деятельности
· Курсовая работа по дисциплинам Организация, технология и проектирование предприятий и Организация торговой деятельности

· Инфраструктура коммерческой деятельности

· Электронная коммерция

· Транспортное обеспечение коммерческой деятельности

· Товароведение и экспертиза продовольственных товаров

· Товароведение и экспертиза культурно-бытовых и хозяйственных товаров
· Товароведение и экспертиза одежно-обувных товаров

· Оценка конкурентоспособности товаров и услуг

Содержание вариативной части учебного цикла ООП обеспечивает подготовку выпускника в соответствии с квалификационной характеристикой, установленной государственным стандартом. Содержание вариативной части определено рядом факторов:

- повышением требовательности работодателей к личностным и общекультурным характеристикам специалистов («Культурология», «Иностранный язык в сфере профессиональной коммуникации», «История экономических учений», «История торгового дела», «Мировая экономика»), а властных структур и общества – к социальной ответственности бизнеса («Основы социального государства», «Прикладная социология»);

- активным развитием новых технологий оптовой и розничной торговли, в том числе электронных, в соответствии с курсом на модернизацию экономики («Организация торговой деятельности», курсовая работа по дисциплинам «Организация, технология и проектирование предприятий» и «Организация торговой деятельности», «Электронная коммерция»);

- требованием повышения эффективности торговых предприятий на основе удовлетворения потребностей общества в качественных товарах и услугах при снижении общественно необходимых затрат по доведению товаров от производителя к потребителю в условиях усиления остроты конкуренции в торговле («Транспортное обеспечение коммерческой деятельности», «Товарная информация», «Оценка конкурентоспособности товаров и услуг»);
- необходимостью эффективного взаимодействия со всеми субъектами рыночного пространства, в том числе банковской сферы и страхования («Инфраструктура коммерческой деятельности»);
- необходимостью глубокого знания материально-вещественной сущности потребительских товаров разного назначения и оценки их качества и конкурентоспособности в целях управления ассортиментом в условиях насыщенного товарного рынка («Материаловедение», «Микробиология, санитария и гигиена», «Товароведение и экспертиза продовольственных товаров», «Товароведение и экспертиза культурно-бытовых и хозяйственных товаров», «Товароведение и экспертиза одежно-обувных товаров», «Оценка конкурентоспособности товаров и услуг»).
Основная образовательная программа содержит дисциплины по выбору обучающихся в объеме не менее одной трети вариативной части суммарно по циклам Б.1, Б.2 и Б.3. Перечень дисциплин по выбору обучающихся составляется выпускающей кафедрой с учетом запросов работодателей и интересов студентов.

Университет обеспечивает обучающимся реальную возможность участвовать в формировании своей программы обучения, включая возможную разработку индивидуальных образовательных программ. При этом избранные обучающимися дисциплины (модули, курсы) становятся для них обязательными.

Дисциплины по выбору способствуют укреплению и развитию у студентов интереса к закономерностям развития торгового дела, его отдельным аспектам, а также к функционированию смежных отраслей экономики, знание которых необходимо для умелой организации процессов товародвижения; формированию позитивного правильного отношения к трудовой деятельности в сфере торгового бизнеса.
В блок дисциплин по выбору учебного цикла ФГОС ООП по направлению 100700 Торговое дело входят: 
· Политология/ Логика
· Психология/ Психология рекламы
· Потребитель и его права/ Основы потребительских знаний
· Корпоративная и деловая этика/ Профессиональные навыки и умения руководителя
· Математическое моделирование в торговой деятельности / Эконометрика

· Делопроизводство, корреспонденция/ Технологии офисного назначения
· Маркетинг торговой деятельности/ Мерчандайзинг
· Финансы, денежное обращение и кредит/ Налоги и налогообложение
· Таможенное дело/ Организация и техника внешнеторговых операций

· Управление качеством/ Товарный менеджмент

· Управление персоналом/ Организация труда персонала

· Курсовая работа по дисциплинам Товароведение и экспертиза товаров и Маркетинг торговой деятельности / Курсовая работа по дисциплине Мерчандайзинг
· Курсовая работа по дисциплине Экономика организации / Курсовая работа по дисциплине Инфраструктура коммерческой деятельности
В результате изучения цикла дисциплин вариативной части и дисциплин по выбору студенты должны овладевать следующими знаниями и умениями:

- уметь анализировать и учитывать социальные и политические факторы, оказывающие воздействие на деятельность коммерческих предприятий («Политология», «Логика»);

- знать и обеспечивать права потребителей при осуществлении торговой деятельности на потребительском рынке («Потребитель и его права», «Основы потребительских знаний»);

- на основе знаний психологии уметь взаимодействовать с потребителями, членами трудового коллектива, контрагентами предприятия, организовывать эффективную работу персонала предприятия, в том числе с применением современных средств информатизации («Психология», «Психология рекламы», «Корпоративная и деловая этика», «Профессиональные навыки и умения руководителя», «Управление персоналом», «Организация труда персонала», «Делопроизводство, корреспонденция», «Технологии офисного назначения»);
- уметь анализировать рыночную конъюнктуру и формировать конкурентные преимущества и долгосрочные стратегии торговых предприятий («Маркетинг торговой деятельности», «Математическое моделирование в торговой деятельности», «Эконометрика»);
- иметь представление и уметь применять современные методы управления и эффективные технологии осуществления отдельных технологических этапов коммерческой, товароведной, маркетинговой, управленческой деятельности торговых предприятий («Управление качеством», «Товарный менеджмент», «Мерчандайзинг»);

- уметь организовать эффективную деятельность предприятий с учетом знаний современного оборудования, требований охраны труда, основ функционирования финансовой и налоговой систем, таможенного дела и внешнеторговых операций («Таможенное дело», «Организация и техника внешнеторговых операций», «Финансы, денежное обращение и кредит», «Налоги и налогообложение»).
3.3 Учебно-методический комплекс ООП (УМК ООП) направления подготовки бакалавров
3.3.1 УМК ООП – это совокупность учебно-методических документов, в которых дается системное описание образовательного процесса по конкретному направлению подготовки. В состав УМК ООП по направлению 100700 Торговое дело включены:

а) нормативные документы органов управления высшим профессиональным образованием:

- федеральный государственный образовательный стандарт по направлению подготовки (ФГОС);

- примерная ООП ВПО по направлению подготовки 100700 Торговое дело;

- примерные программы базовых учебных дисциплин по направлению 100700 Торговое дело;

- оценочные и диагностические средства итоговой государственной аттестации выпускников по направлению 100700 Торговое дело;

б) учебно-методические комплексы направления 100700 Торговое дело:

- учебно-методические комплексы по всем дисциплинам учебного плана (УМКД);

- учебно-методические комплексы по курсовым работам (УМККП);

- учебно-методический комплекс по практике студентов (УМКП);

- учебно-методический комплекс по итоговой государственной аттестации выпускников.
3.3.2 УМК ООП строго соответствует рабочему учебному плану направления 100700 Торговое дело на конкретный учебный год.

3.4 Учебно-методические комплексы дисциплин (модулей), практик

3.4.1 Учебно-методические комплексы по учебным дисциплинам направления 100700 торговое дело содержат:

- рабочую программу дисциплины;

- учебник (учебное пособие), соответствующей рабочей программы;

- методические рекомендации по изучению разделов дисциплины, выносимых на самостоятельную работу студентов;

- учебное пособие по практическим занятиям или методические рекомендации (указания) по практическим  занятиям;

- методические рекомендации по подготовке к семинарам;

- методические рекомендации по выполнению курсовой работы;

- методические рекомендации для преподавателей, ведущих практические занятия (семинары) и лабораторные работы по эффективным средствам, методам и технологиям обучения;

- педагогические контрольные материалы, предназначенные для оценки качества освоения студентами программы дисциплины (текущий контроль успеваемости, промежуточная и итоговая аттестация);

- карту методического обеспечения дисциплины.
УМК ООП направления100700 Торговое дело (бакалавриат) размещена на портале кафедры коммерции, в разделе «Документация кафедры» (http://www.novsu.ru/dept/1443/)
3.4.2 Типовой учебно-методический комплекс по курсовым работам состоит из:

- положения о курсовой (междисциплинарной курсовой) работе по дисциплине (выполняются курсовая работа в рамках дисциплины «Экономика организации» и междисциплинарные курсовые работы в рамках дисциплин «Организация, технология и проектирование предприятий»/«Организация торговой деятельности» и «Товароведение и экспертиза товаров» / «Маркетинг торговой деятельности»);

- методических рекомендаций по выполнению курсовой работы.

 3.4.3 Типовой учебно-методический комплекс по практике студентов состоит из:

- положения о практиках студентов по направлению подготовки;

- рабочей программы практики;
- методических  рекомендаций;
- ежегодного плана-графика практики.


Практика бакалавров торгового дела включает различные виды: учебная и  производственная.

Практики проводятся в сторонних организациях, обладающих необходимым кадровым и научно-техническим потенциалом. С базами практик должны быть заключены договора. 
Аттестация по итогам практики: предоставление письменного отчета, характеристики руководителя практики о качестве ее прохождения, обсуждение хода и результатов на кафедре. На основании обсуждения результатов выставляется дифференцированная оценка. 

Практика предполагает достижение следующих целей:

- закрепление полученных студентами в процессе теоретического обучения знаний;
- приобретение необходимых практических умений, профессиональных навыков и способностей аналитического и перспективного мышления для формирования квалифицированного специалиста в области торгового дела;
- выработка умения организовать самостоятельный профессиональный  трудовой процесс, работать в профессиональных  коллективах и обеспечивать работу данных коллективов с соответствующими материалами; 
- принимать организационные решения в стандартных ситуациях и нести за них ответственность.


Студентам ставятся определенные задачи и предлагаются задания для каждого вида практики направления 100700 торговое дело.

II курс – учебная практика (4 семестр, 3 зачетных единицы – 2 недели подряд). 

Цель: знакомство с общими вопросами функционирования современных торговых предприятий.

III курс – производственная практика (6 семестр, 3 зачетных единицы –  2 недели подряд). 

Цель: закрепление, расширение и углубление полученных теоретических знаний и приобретение первичных профессиональных умений, навыков и опыта.

IV курс – производственная преддипломная практика (8 семестр, 9 зачетных единиц - 6 недель в распределенном режиме в течение 13 недель). 

Цель: закрепить теоретические знания, полученные студентами за время обучения, сформировать умения применять их в профессиональной деятельности, а также необходимые общекультурные и профессиональные компетенции.
3.4.4 Типовой учебно-методический комплекс по итоговой государственной аттестации состоит из:

- положения об итоговой аттестации выпускников по направлению подготовки;

- оценочных и диагностических средств итоговой государственной аттестации выпускников по направлению подготовки.
4 Ресурсное обеспечение ООП бакалавриата по направлению подготовки 100700 Торговое дело в НовГУ им. Ярослава Мудрого

Ресурсное обеспечение ООП НовГУ сформировано на основе требований к условиям реализации основных образовательных программ бакалавриата по направлению 100700 Торговое дело, определяемых ФГОС ВПО по данному направлению подготовки, с учетом рекомендаций ПрООП Учебно-методического объединения по образованию в области коммерции, маркетинга и рекламы при Российском государственном торгово-экономическом университете.
4.1 Образовательные технологии для реализации ООП
Образовательная технология – система, включающая в себя конкретное представление планируемых результатов обучения, форму обучения, порядок взаимодействия студента и преподавателя, методики и средства обучения, систему диагностики текущего состояния учебного процесса и степени обученности студента.

Реализация компетентностного подхода предусматривает широкое использование в учебном процессе помимо традиционных форм проведения занятий также активных и интерактивных форм в сочетании с внеуадиторной работой с целью формирования и развития профессиональных навыков обучающихся. В учебном процессе активные и интерактивные формы обучения составляют не менее 20 процентов аудиторных занятий. Занятия лекционного типа для соответствующих групп студентов составляют не более 40 процентов аудиторных занятий. 
 В рамках учебных дисциплин предусмотрены соответствующие технологии обучения, которые позволяют обеспечить достижение планируемых результатов обучения.

На занятиях используются методы активизации образовательной деятельности:

Методы IT (используются на занятиях по всем дисциплинам базового и вариативного цикла в форме электронных презентаций лекций, компьютерных симуляций, тестирования и т.д.)
Метод ситуаций («Теоретические основы товароведения», «Товароведение и экспертиза однородных трупп товаров», «Таможенное дело», «Организация и техника внешнеторговых операций», «Оценка конкурентоспособности товаров и услуг»,  «Маркетинг торговой деятельности», «Деловая и корпоративная этика»)
Case-study («Коммерческая деятельность», «Логистика», «Стандартизация, метрология, подтверждение соответствия», «Рекламная деятельность»,  «Маркетинг», «Менеджмент»)

Деловые и ролевые игры («Потребитель и его права», «Основы потребительских знаний прав потребителей»,  «Рекламная деятельность», «Профессиональные навыки и умения руководителя»)

Тренинги («Управление персоналом», «Психология», «Деловая и корпоративная этика»)
Мастер-классы экспертов и специалистов («Рекламная деятельность», «Товароведение и экспертиза однородных групп товаров», «Организация торговой деятельности», «Организация, технология и проектирование предприятий»). 

Кроме того, на занятиях по дисциплинам ООП направления 100700 Торговое дело используются следующие инновационные методы: встречи с представителями российских и зарубежных компаний, государственных и общественных организаций, экскурсии на предприятия, мозговые штурмы, защита проектов, круглые столы, использование исследовательских методов, работа в малых группах, элементы дистанционного обучения.
Преподаватели самостоятельно выбирают наиболее подходящие методы и формы проведения занятий из числа рекомендованных и согласуют выбор с кафедрой.

4.2 Учебно-методическое и информационное обеспечение

Учебно-методическое обеспечение ООП направления подготовки бакалавров в полном объеме содержится в учебно-методических комплексах дисциплин, практик и итоговой аттестации.

Содержание учебно-методических комплексов обеспечивает необходимый уровень и объем образования, включая и самостоятельную работу студентов, а также предусматривает контроль качества освоения студентами ООП в целом и отдельных ее компонентов.

При разработке учебно-методического обеспечения учитывается, тот факт, что компетентностный подход при проектировании и разработке ООП требует увеличения доли практических занятий до уровня не менее 60% от трудоемкости аудиторных занятий. С учетом этого предусмотрена практическая подготовка по каждой дисциплине, включенной в учебный план. В соответствии с концепцией образовательного процесса с использованием системы зачетных единиц, принятой Ученым советом НовГУ, соотношение лекционных и практических занятий в среднем 2:1 – для дисциплин цикла ГСЭ, 1:1 – для дисциплин цикла М и ЕН и 1:2 – для дисциплин профессионального цикла.

Электронные версии всех учебно-методических комплексов размещены на сайте НовГУ и к ним обеспечен свободный доступ всех студентов и преподавателей университета.

Реализация ООП обеспечивается доступом каждого студента к базам данных и библиотечным фондам, сформированным по полному перечню дисциплин ООП. Во время самостоятельной подготовки студенты обеспечиваются доступом к сети Интернет.

Каждый обучающийся обеспечен доступом к электронно-библиотечной системе, содержащей издания по основным изучаемым дисциплинам и сформированной по согласованию с правообладателями учебной и учебно-методической литературы. При этом обеспечена возможность осуществления одновременного индивидуального доступа к такой системе не менее, чем для 25 процентов обучающихся.

Библиотечный фонд укомплектован печатными и/или электронными изданиями основной учебной литературы по дисциплинам базовой части всех циклов, изданными за последние 10 лет (для дисциплин базовой части гуманитарного, социального и экономического цикла - за последние пять лет), из расчета не менее 25 экземпляров таких изданий на каждые 100 обучающихся.

Фонд дополнительной литературы помимо учебной включает официальные, справочно-библиографические и специализированные периодические издания в расчете 1 - 2 экземпляра на каждые 100 обучающихся.
Перечень периодических изданий:

Бухгалтерский учет в торговле
Бухгалтерский учет и налоги. Документы. Комментарии. Методические рекомендации
Вопросы экономики

Главбух

Деньги и кредит

Журнал экономической теории

Коммерсантъ. Деньги

Логистика

Маркетинг
Маркетинг в России и за рубежом

Менеджмент в России и за рубежом

Налоги и налогообложение

Налоговый вестник 

Практический маркетинг

Пpедпpинимательство

Реклама: теория и практика

РИСК: Ресурсы, Информация, Снабжение. Конкуренция
Российская торговля

Российский экономический журнал 

Российское предпринимательство

Современная торговля

СПРОС
Страховое дело
Торговое оборудование в России

Управление компанией

Управление магазином

Управление персоналом

Управление риском

Учет и анализ торговой деятельности

Финансовый менеджмент
Финансы

Финансы и кредит

Экономист
Эксперт
Коммерсантъ.
Электронно-библиотечная система обеспечивает возможность индивидуального доступа для каждого обучающегося из любой точки, в которой имеется доступ к сети Интернет.

Оперативный обмен информацией с отечественными и зарубежными вузами и организациями осуществляется с соблюдением требований законодательства Российской Федерации об интеллектуальной собственности и международных договоров Российской Федерации в области интеллектуальной собственности. Для обучающихся обеспечен доступ к современным профессиональным базам данных, информационным справочным и поисковым системам.

4.3 Кадровое обеспечение реализации ООП
Реализация ООП бакалавриата обеспечивается научно-педагогическими кадрами, имеющими, как правило, базовое образование, соответствующее профилю преподаваемой дисциплины, и систематически занимающимися научной и (или) научно-методической деятельностью.

Доля преподавателей, имеющих ученую степень и/или ученое звание, в общем числе преподавателей, обеспечивающих образовательный процесс по данной основной образовательной программе, не менее 50 процентов, ученую степень доктора наук (в том числе степень, присваиваемую за рубежом, документы о присвоении которой прошли установленную процедуру признания и установления эквивалентности) и/или ученое звание профессора должны иметь не менее восьми процентов преподавателей.

Преподаватели профессионального цикла имеют базовое образование и/или ученую степень, соответствующие профилю преподаваемой дисциплины. Не менее 60 процентов преподавателей (в приведенных к целочисленным значениям ставок), обеспечивающих учебный процесс по профессиональному циклу, имеют ученые степени или ученые звания. К образовательному процессу привлечено не менее пяти процентов преподавателей из числа действующих руководителей и работников профильных организаций, предприятий и учреждений.

До 10 процентов от общего числа преподавателей, имеющих ученую степень и/или ученое звание, может быть заменено преподавателями, имеющими стаж практической работы по данному направлению на должностях руководителей или ведущих специалистов более 10 последних лет.

4.4 Материально-техническое обеспечение реализации ООП
НовГУ им. Ярослава Мудрого, структурным подразделением которого является кафедра коммерции, ответственная за выпуск бакалавров по направлению 100700 Торговое дело,  располагает материально-технической базой, обеспечивающей проведение всех видов дисциплинарной и междисциплинарной подготовки, лабораторной, практической и научно-исследовательской работы обучающихся, предусмотренных учебным планом и соответствующих действующим санитарным и противопожарным правилам и нормам.

Перечень материально-технического обеспечения включает в себя:

- лаборатории: товароведения и экспертизы товаров, информационных технологий, стандартизации, метрологии и сертификации;

- специально оборудованные кабинеты и аудитории: истории, философии, иностранного языка, русского языка, математики, коммерческой деятельности, экономической теории, маркетинга и рекламы, менеджмента, бухгалтерского учета, статистики, экономики.

- компьютерные классы общего пользования с подключением к Интернет для работы одной подгруппы (10-12 человек) для организации учебных занятий по курсам «Информатика», «Информационные технологии в профессиональной деятельности», «Программные средства офисного назначения», «Эконометрика», «Математические методы моделирования в торговой деятельности»;

- компьютерные мультимедийные проекторы в аудиториях, где проводятся лекционные занятия;

 - офисная техника (принтеры, сканеры, ксероксы).
Каждый студент для самостоятельной подготовки обеспечивается рабочим местом в компьютерном классе в соответствии с объемом изучаемых дисциплин. Доступность для студентов сети Интернет не менее 100 процентов.

- комплекты лицензионного программного обеспечения, в т. ч. профессиональные прикладные программные продукты: Miсrosoft Office, «1С» версия 7.7, Ативирус Касперского, «КонСи», «Консультант плюс», «Гарант», используемые при изучении дисциплин «Информатика», «Информационные технологии в профессиональной деятельности», «Бухгалтерский учет», «Маркетинг» и др.
5 Характеристики среды университета, обеспечивающие развитие

   общекультурных компетенций выпускника

5.1 Организация воспитательной работы
В университете воспитательная деятельность рассматривается как важная и неотъемлемая часть непрерывного многоуровневого образовательного процесса.

Воспитательная деятельность регламентируется нормативными документами и, в первую очередь, Концепцией воспитательной деятельности, основной целью которой является социализация личности будущего конкурентоспособного специалиста с высшим профессиональным образованием, обладающего высокой культурой, интеллигентностью, социальной активностью, качествами гражданина-патриота.

В соответствии с Концепцией разработаны Программа воспитательной деятельности и Концепция профилактики злоупотребления психоактивными веществами и др. Программа включает следующие направления воспитательной деятельности: духовно-нравственное воспитание; гражданско-патриотическое и правовое воспитание; профессионально-трудовое воспитание; эстетическое воспитание; физическое воспитание; экологическое воспитание.

На основании Программы воспитательной деятельности на кафедре психологии разработаны и утверждены планы по воспитательной, профилактической и профориентационной работе а также реализуются разнообразные проекты по различным направлениям воспитательной деятельности (система старостата, участие в  городских и региональных благотворительных акциях для социально-незащищенных слоев населения, экскурсионные поездки, участие в профильных студенческих конкурсах и олимпиадах, членство студентов в Органах студенческого самоуправления, творческая работа в психологических кружках).


С целью совершенствования системы воспитания студентов, организации и координации внеучебной и воспитательной деятельности в составе Координационного Совета университета по гуманитаризации образования и воспитательной деятельности создана Комиссия по воспитательной деятельности.


На кафедре психологии воспитательной деятельностью занимаются заведующие секций, преподаватели кафедр и органы студенческого самоуправления.


Студенты университета имеют возможность реализовать свой творческий потенциал в Литературном объединении «Купина», Литературном клубе, в студиях, творческих коллективах, кружках, секциях, которые функционируют при Центре культуры и досуга, Межфакультетском учебно-творческом центре, Центре творческой интеллигенции имени В.В.Сороки, Спортивном клубе.


В целях решения важных вопросов жизнедеятельности студенческой молодежи, развития ее социальной активности, поддержки  и реализации социальных инициатив, обеспечения прав обучающихся на участие в управлении образовательным процессом в университете создан Студенческий союз.

5.2 Социально-бытовые условия студентов

Площадь объектов социальной сферы (общежития, столовые, базы отдыха и пр.) составляет 42 992 кв.м., из них 3500 кв.м. – базы отдыха. Для обеспечения проживания студентов и аспирантов очной формы обучения университет имеет 8 студенческих общежитий на 3099 мест. На балансе университета находятся жилые дома и квартиры общей площадью 4349 кв.м.


Для медицинского обслуживания обучающихся и сотрудников в университете создан Центр общей врачебной практики. Кроме того, медицинское обслуживание можно получить в санатории-профилактории «Импульс». Оздоровительная работа проводится на базах отдыха.


Для обеспечения питания в университете созданы пункты общественного питания с общим числом посадочных мест 1184 (из них 30 при общежитиях) и санаторий-профилакторий «Импульс» (100 мест). Общее количество посадочных мест и расположение столовых и буфетов позволяют удовлетворить потребность сотрудников и студентов в горячем питании.
6 Система оценки качества освоения студентами ООП
6.1 Нормативно-методическое обеспечение системы 
В соответствии с ФГОС ВПО бакалавриата и Типовым положением о вузе оценка качества освоения обучающимися основных образовательных программ включает текущий контроль успеваемости, промежуточную и итоговую государственную аттестацию обучающихся.

Нормативно-методическое обеспечение текущего контроля успеваемости и промежуточной аттестации обучающихся по ООП бакалавриата осуществляется в соответствии с Типовым положением о вузе. В НовГУ действует балльно-рейтинговая система (БРС) оценки качества освоения студентами ООП. Основные принципы БРС и порядок ее использования преподавателями и студентами изложены в университетских Положениях об организации учебного процесса с использованием системы зачетных единиц и Положении об итоговой государственной аттестации выпускников, а также в рабочих программах учебных дисциплин и практик, учебно-методических комплексах итоговой государственной аттестации.

6.2 Фонды оценочных средств для проведения текущего контроля успеваемости и промежуточной аттестации
В соответствии с требованиями ФГОС ВПО для аттестации обучающихся на соответствие их персональных достижений поэтапным требованиям соответствующей ООП должны быть созданы фонды оценочных средств для проведения текущего контроля успеваемости и промежуточной аттестации. Эти фонды включают: контрольные вопросы и типовые задания для практических занятий и контрольных работ, коллоквиумов, зачетов и экзаменов; тесты и компьютерные тестирующие программы; примерную тематику курсовых работ/проектов, рефератов и т.п., а также иные формы контроля, позволяющие оценить степень сформированности компетенций обучающихся.

На основе требований ФГОС ВПО и рекомендаций ПрООП по направлению подготовки 100700 Торговое дело разработаны:

1 матрица соответствия компетенций, составных частей ООП и оценочных средств (Приложение А);

2 методические рекомендации преподавателям по разработке системы оценочных средств и технологий для проведения текущего контроля успеваемости по дисциплинам (модулям) ООП (заданий для контрольных работ, вопросов для коллоквиумов, тематики докладов, эссе, рефератов и т.п.);

3 методические рекомендации преподавателям по разработке системы оценочных средств и технологий для проведения промежуточной аттестации по дисциплинам (модулям) ООП (в форме зачетов, экзаменов, курсовых работ/проектов и т.п.) и практикам.

Методические рекомендации размещены на портале кафедры коммерции, в разделе «Документация кафедры» (http://www.novsu.ru/dept/1443/)

6.3 Итоговая государственная аттестация выпускников

Итоговая аттестация выпускника высшего учебного заведения является обязательной и осуществляется после освоения образовательной программы в полном объеме.

В соответствие с ФГОС бакалавриата по направлению 100700 Торговое дело предусмотрена защита выпускной квалификационной работы. Выпускная квалификационная работа выполняется в виде дипломного проекта по тематике, востребованной работодателями, с целью проверки подготовленности выпускника к профессиональной практической деятельности и представляет собой законченную разработку, в которой решается та или иная конкретная практическая задача коммерческой деятельности согласно компетентностной модели выпускника.  Выпускник должен предложить конкретные модели поведения/ решения в конкретных ситуациях.
Тема выпускной квалификационной работы должна отражать основное содержание  и актуальность одной из социально-экономических, организационно-экономических, экономических, организационных  и других проблем в сфере торговли. Практическая значимость выбранной темы оценивается по наличию научного обоснования новых и развитию действующих систем, методов и средств коммерческой деятельности. Практическая значимость темы может проявляться в формах внедрения научных результатов методического или прикладного характера (нормативные и методические документы, рекомендованные к использованию заинтересованным организациям;  рекомендации по совершенствованию управления коммерческими процессами, предложения по совершенствованию способов ведения коммерческой деятельности и т.д.). Полученные результаты могут быть оформлены справкой о внедрении.

Тему студент выпускник выбирает из примерного перечня выпускных квалификационных (дипломных) работ, утверждаемых выпускающей кафедрой и согласованных с работодателями. Перечень тем выпускных квалификационных (дипломных) работ ежегодно обновляется кафедрой с учетом новейших результатов исследования на стыке смежных научных дисциплин (коммерческая деятельность и электронная коммерция, коммерция и маркетинг, коммерческая деятельность и логистика и т.д.), появления новых методов и новых существенных фактов в торговом бизнесе.

7 Политика и процедуры гарантии качества образования при реализации ООП

В НовГУ разработана, задокументирована, внедрена и поддерживается в рабочем состоянии система менеджмента качества (СМК НовГУ). 

Организационно-методической основой модели СМК НовГУ служат требования национального стандарта ГОСТ Р ИСО 9001, базовые понятия и принципы которого в значительной степени гармонизированы с понятиями и принципами общего менеджмента в высшем образовании. Специфические требования в отношении гарантии качества образовательного процесса в модели учтены путем использование Стандартов и директив Европейской Ассоциации гарантии качества в высшем образовании (ENQA).

Интегрированная модель СМК НовГУ основана на процессном подходе и ориентирована на обеспечение гарантированного качества и совершенствование ключевых (рабочих) процессов (проектирование и разработка образовательных программ, реализация образовательных программ, управление персоналом, взаимодействие с заинтересованными сторонами) и процессов управления. Описание процессов представлено в документированных процедурах и в соответствующих разделах Руководства по качеству НовГУ.

Управление процессами на основе принципов менеджмента качества осуществляется на уровне университета в целом, институтов (факультетов) и кафедр, что закреплено в Положении о Совете по качеству НовГУ, Положении об Учебно-методическом управлении НовГУ, Положениях об институтах НовГУ, а также в должностных инструкциях директора института, декана, заведующего кафедрой, преподавателя (пункты 2.2 соответствующих инструкций). 

Организационная структура СМК НовГУ подчинена задачам процессного управления и включает в себя Совет по качеству, Учебно-методическое управление, Университетский центр качества, группу уполномоченных по качеству в подразделениях (институтах, факультетах, кафедрах) Университета. 

В НовГУ определены и оформлены в виде Политики в области качества приоритеты в области качества, ведется планирование ключевых направлений деятельности.
Определение стратегических приоритетов и целей развития университета базируется на Политике в области качества НовГУ, нормативных документах по высшему образованию в России, а также на анализе тенденций развития высшего образования в Европе и в мире.

Процедуры гарантии качества образования и постоянное улучшение процессов осуществляется на основе систематической проверки качества (внутренних аудитах) образовательных и научно-консультационных услуг, анализа функционирования СМК и взаимодействия с потребителями и другими заинтересованными сторонами. Проведение внутренних аудитов через запланированные интервалы времени позволяет получать объективные свидетельства того, что СМК НовГУ соответствует запланированным мероприятиям, внедрена результативно и поддерживается в рабочем состоянии, а ООП регулярно проверяются и являются релевантными/адекватными и востребованными.

Для выполнения своей общественной миссии НовГУ публично, в сети Интернет, предоставляет и регулярно публикует свежую, беспристрастную и объективную информацию (количественную и качественную) о реализуемых в университете образовательных программах, а также результатах деятельности в виде ежегодного отчёта ректора НовГУ.
В осуществлении своей общественной роли Университет несёт ответственность за предоставление информации о реализуемых образовательных программах, ожидаемых результатах этих программ, квалификациях, которые он присваивает, используемых обучающих и оценочных процедурах и об образовательных возможностях, доступных студентам. Публикуемая информация также содержит описание достижений выпускников и характеристику обучающихся на данный момент студентов.

8 Другие нормативно-методические документы и материалы,

   обеспечивающие качество подготовки бакалавров
9 Порядок периодического обновления ООП в целом и составляющих ее

   элементов

Основная образовательная программа обновляется ежегодно с учетом развития науки, техники, культуры, экономики, технологий и социальной сферы.
Программа составлена в соответствии с требованиями ФГОС ВПО с учетом рекомендаций и ПрООП ВПО по направлению и профилю подготовки  100700 Торговое дело

Автор    Л.А. Иванова
Рецензент(ы) 
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Приложение А
КОМПЕТЕНЦИИ ВЫПУСКНИКА ВУЗА

КАК СОВОКУПНЫЙ ОЖИДАЕМЫЙ РЕЗУЛЬТАТ ОБРАЗОВАНИЯ

ПО ЗАВЕРШЕНИИ ОСВОЕНИЯ ООП ВПО

Направление подготовки 100700 Торговое дело (бакалавриат)
	Коды компетенций
	Название компетенции
	Краткое содержание / определение

и структура компетенции.

Характеристика (обязательного)

порогового уровня сформированности

компетенции

у выпускника вуза

	1
	2
	3

	ОК
	ОБЩЕКУЛЬТУРНЫЕ

КОМПЕТЕНЦИИ

ВЫПУСКНИКА:
	

	ОК-1

ОК-2

ОК-3

ОК-4

ОК-5

ОК-6

ОК-7

ОК-8

ОК-9

ОК-10

ОК-11

ОК-12

ОК-13

ОК-14
	
	владение культурой мышления, способностью к обобщению, анализу, восприятию информации, постановке цели и выбору путей ее достижения;

умение логически верно, аргументировано и ясно строить устную и письменную речь, способностью свободно владеть литературной и деловой письменной и устной речью на русском языке, навыками публичной и научной речи; создавать и редактировать тексты профессионального назначения, анализировать логику рассуждений и высказываний;

готовность к кооперации с коллегами, работе в коллективе, способность работать в команде и самостоятельно, а также быть коммуникативным, толерантным и честным; способностью проявлять организованность, трудолюбие, исполнительскую дисциплину;

способность находить организационно-управленческие решения в нестандартных ситуациях, самостоятельно принимать решения и готовностью нести за них ответственность;

готовность к выполнению гражданского долга и проявлению патриотизма;

стремление к саморазвитию, повышению своей квалификации и мастерства, умение критически оценивать свои достоинства и недостатки, способность намечать пути и выбирать средства развития своих достоинств и устранения недостатков;

способность осознавать социальную значимость своей будущей профессии, обладание высокой мотивацией к выполнению профессиональной деятельности, способность анализировать социально-значимые проблемы и процессы;

осознание сущности и значения информации в развитии современного общества; владение основными методами и средствами получения, хранения, переработки информации; навыками работы с компьютером как средством управления информацией;

владение одним из иностранных языков на уровне не ниже разговорного;

способность анализировать исторические факты, философские проблемы;

готовность применять экономические законы и теории, определять экономические показатели;

способность применять природоохранные мероприятия и ресурсосберегающие технологии, умением реализовать экологические принципы рационального использования природных ресурсов и охраны окружающей среды;

владение основными методами защиты производственного персонала и населения от возможных последствий аварий, катастроф, стихийных бедствий;

способность вести здоровый образ жизни, обеспечивать безопасность жизнедеятельности, владение средствами самостоятельного, методически правильного использования методов физического воспитания и укрепления здоровья; готовность к достижению должного уровня физической подготовленности для обеспечения полноценной социальной и профессиональной деятельности.

	ПК
	ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЕ

КОМПЕТЕНЦИИ

ВЫПУСКНИКА:
	

	ПК-1

ПК-2

ПК-3

ПК-4

ПК-5

ПК-6

ПК-7

ПК-8

ПК-9

ПК-10

ПК-11

ПК-12

ПК-13

ПК-14

ПК-15

ПК-16

ПК-17

ПК-18

ПК-19


	общепрофессиональные:

торгово-технологическая деятельность:

организационно-управленческая деятельность:

логистическая деятельность:

научно-исследовательская деятельность:

проектная деятельность:


	способность применять основные законы социальных, гуманитарных, экономических и естественных наук в профессиональной деятельности, а также методы математического анализа и моделирования, теоретического и экспериментального исследования; владение математическим аппаратом при решении профессиональных проблем;

умение пользоваться нормативными документами в своей профессиональной деятельности, готовность к соблюдению действующего законодательства и требований нормативных документов;

способность управлять ассортиментом и качеством товаров и услуг, оценивать их качество, диагностировать дефекты, обеспечивать необходимый уровень качества товаров и их сохранение, эффективно осуществлять контроль качества товаров и услуг, приемку и учет товаров по количеству и качеству;

способность прогнозировать бизнес-процессы и оценивать их эффективность;

способность осуществлять управление торгово-технологическими процессами на предприятии, регулировать процессы хранения, проводить инвентаризацию, определять и минимизировать затраты материальных и трудовых ресурсов, а также учитывать и списывать потери;

готовность к выявлению и удовлетворению потребностей покупателей товаров, их формированию с помощью маркетинговых коммуникаций, способность изучать и прогнозировать спрос потребителей, анализировать маркетинговую информацию, конъюнктуру товарного рынка;

способность идентифицировать товары для выявления и предупреждения их фальсификации;

способность управлять персоналом организации (предприятия), готовность к организационно-управленческой работе с малыми коллективами;

способность распознавать и оценивать опасности разных видов с учетом общепринятых критериев;

способность выбирать деловых партнеров, проводить с ними деловые переговоры, заключать договора и контролировать их выполнение;

способность осуществлять сбор, хранение, обработку и оценку информации, необходимой для организации и управления профессиональной деятельностью (коммерческой, или маркетинговой, или рекламной, или логистической, или товароведной);

готовность работать с технической документацией, необходимой для профессиональной деятельности (коммерческой, или маркетинговой, или рекламной, или логистической, или товароведной) и проверять правильность ее оформления;

способность обеспечивать материально-техническое снабжение предприятия, закупки и продажу (сбыт) товаров, управлять товарными запасами;

готовность анализировать, оценивать и разрабатывать стратегии организации;

готовность участвовать в выборе и формировании логистических цепей и схем в торговых организациях, способность управлять логистическими процессами и изыскивать оптимальные логистические системы;

способность проводить научные, в том числе маркетинговые, исследования в профессиональной деятельности;

способность участвовать в разработке инновационных методов, средств и технологий в области профессиональной деятельности (коммерческой, или маркетинговой, или рекламной, или логистической, или товароведной);

способность разрабатывать проекты профессиональной деятельности (торгово-технологические, и/или маркетинговые, и/или рекламные, и/или логистические процессы) с использованием информационных технологий;

готовность участвовать в реализации проектов в области профессиональной деятельности (коммерческой, или маркетинговой, или рекламной, или логистической, или товароведной).


Приложение Б

Матрица дисциплин,

обеспечивающих формирование компетенций по направлению подготовки 

100700 Торговое дело (бакалавриат)

	Наименования циклов, дисциплин и практик
	Общекультурные компетенции
	Профессиональные компетенции

	Гуманитарный, социальный и экономический цикл
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14
	15
	16
	17
	18
	19

	Базовая часть
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Иностранный язык 
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	История
	+
	+
	+
	
	+
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Философия
	+
	
	+
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Русский язык и культура речи
	+
	+
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Экономическая теория 
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Правоведение
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Вариативная часть
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Культурология
	+
	+
	+
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Прикладная социология
	+
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Иностранный язык в сфере профессиональной коммуникации
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	История экономических учений
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	+
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Мировая экономика
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	+
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Основы социального государства
	+
	
	+
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	История торгового дела
	
	
	+
	
	+
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Дисциплины по выбору
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Политология 
	+
	
	+
	
	
	+
	+
	+
	
	+
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	

	Логика
	+
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	

	Психология
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Психология рекламы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	

	Потребитель и его права
	
	
	+
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Основы потребительских знаний
	
	
	+
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Корпоративная и деловая этика 
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Профессиональные навыки и умения руководителя
	
	
	
	+
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Математический и естественнонаучный цикл
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Базовая часть
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Математика 
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Информатика 
	+
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	+
	+
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	

	Вариативная часть
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Экология
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Материаловедение
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Товарная информация
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	

	Микробиология и санитария
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	+
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	

	Дисциплины по выбору
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Математические методы и моделирование в торговой деятельности
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	+
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Эконометрика
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	

	Делопроизводство, корреспонденция
	+
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Технологии офисного назначения
	+
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Профессиональный цикл
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14
	15
	16
	17
	18
	19

	Базовая часть
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Экономика организации 
	+
	
	+
	+
	
	
	
	+
	+
	+
	
	
	
	
	+
	+
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	+
	
	+
	

	Статистика
	+
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	+
	
	
	
	
	

	Статистика рынка товаров и услуг
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Бухгалтерский учет 
	+
	+
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	+
	
	
	

	Маркетинг
	+
	+
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	+
	
	
	
	
	+
	+
	
	+
	
	+
	+
	
	

	Коммерческая деятельность
	+
	
	+
	+
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	+
	+
	
	+
	
	
	+
	
	
	+
	+
	
	
	
	+
	
	+

	Стандартизация, метрология, подтверждение соответствия
	+
	+
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	

	Теоретические основы товароведения 
	+
	+
	+
	
	
	
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	+
	+
	
	
	
	+
	
	
	
	+
	+
	
	
	
	
	+
	
	+

	Логистика
	+
	
	+
	+
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	+
	
	+
	+
	+

	Менеджмент
	+
	+
	+
	+
	
	+
	+
	+
	
	
	+
	
	
	
	
	+
	
	+
	
	
	
	+
	+
	
	+
	
	
	+
	
	
	+
	
	

	Правовое регулирование профессиональной деятельности
	+
	
	
	
	
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Рекламная деятельность
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	+
	+
	
	
	
	+
	+
	+
	+

	Организация,  технология  и проектирование предприятий 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	+
	+
	
	
	
	
	
	+
	+
	
	
	
	
	+
	+
	+

	Информационные технологии в профессиональной деятельности
	+
	+
	
	+
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	+
	
	+
	
	
	
	
	
	+
	
	

	Безопасность жизнедеятельности
	+
	
	+
	+
	+
	+
	+
	
	
	
	
	+
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Вариативная часть
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Организация торговой деятельности 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	+
	+
	
	+
	
	
	
	
	
	+
	+
	
	
	
	+
	
	+

	Курсовая работа по дисциплинам "Организация, технология и проектирование предприятий" и "Организация торговой деятельности"
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	+
	+
	+
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	+
	

	Инфраструктура коммерческой деятельности
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	+
	
	
	
	+
	
	
	

	Электронная коммерция
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	+
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	

	Транспортное обеспечение коммерческой деятельности
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	+
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	+
	
	
	
	

	Товароведение и экспертиза продовольственных товаров 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	+
	
	
	
	
	+
	
	
	
	+
	+
	
	+

	Товароведение и экспертиза культурно-бытовых и хозяйственных товаров 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	+
	
	
	
	+
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	+

	Товароведение и экспертиза одежно-обувных товаров
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	+

	Оценка конкурентоспособности товаров и услуг
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	+

	Дисциплины по выбору
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Маркетинг торговой деятельности
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	+
	+
	
	+
	
	+
	+
	
	

	Мерчандайзинг
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Курсовая работа по дисциплинам "Товароведение и экспертиза товаров" и "Маркетинг торговой 

деятельности"
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	+
	
	
	+
	+
	
	
	
	+
	
	
	
	
	+
	+
	
	+

	Курсовая работа по дисциплине "Мерчандайзинг"
	+
	+
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	+
	+
	+
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Финансы, денежное обращение и кредит
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	

	Налоги и налогообложение
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Таможенное дело
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Организация и техника внешнеторговых операций
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Управление качеством
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	+
	
	

	Товарный менеджмент
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	+
	+
	
	
	
	
	+
	
	

	Управление персоналом
	
	
	+
	+
	
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Организация труда персонала
	
	
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Курсовая работа по дисциплине "Экономика организации" 
	+
	
	+
	+
	
	
	
	+
	+
	+
	
	
	
	
	+
	+
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	+
	
	+
	

	Курсовая работа по дисциплине «Инфраструктура  коммерческой деятельности»
	+
	+
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	+
	
	
	
	+
	
	
	

	Физическая культура (включая дисциплину "Основы медицинских знаний и здорового образа жизни") 400ч.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	+
	
	
	
	
	
	
	

	Учебная и производственная практики
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Учебная
	
	+
	
	
	
	
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	

	Производственная
	+
	+
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+
	+
	
	
	
	+
	
	+
	
	
	+
	+
	
	
	
	+
	+
	+
	+

	Итоговая государственная аттестация
	+
	+
	
	+
	+
	
	+
	+
	
	
	+
	+
	
	
	+
	+
	+
	+
	+
	+
	+
	
	+
	+
	+
	+
	+
	+
	+
	+
	+
	+
	+


Приложение Г
Учебный график бакалавриата по направлению подготовки 100700 Торговое дело

	Курс
	Осенний семестр
	Весенний семестр
	Сводные данные по бюджету времени (в неделях)

	
	Теоретич. обучение
	Экзам. сессия
	Практики
	Каникулы
	Теоретич. обучение
	Экзам. сессия
	Практики
	ВКР
	Каникулы
	Теоретич. обучение
	Экзам. сессия
	Учебная практика           
	Производственная практика
	ВКР
	Каникулы
	Всего

	1
	18
	3
	 
	2
	18
	3
	 
	 
	8
	36
	6
	 
	 
	 
	10
	52

	2
	18
	3
	 
	2
	18
	3
	2
	 
	6
	36
	6
	2
	 
	 
	8
	52

	3
	18
	3
	 
	2
	18
	3
	2
	 
	6
	36
	6
	 
	2
	 
	8
	52

	4
	18
	3
	 
	2
	13
	2
	6*
	6
	8
	31
	5
	 
	6
	6
	10
	52

	* Практики в распределенном режиме
	
	Всего
	139
	23
	2
	8
	6
	36
	208

	

	








3
2

